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Familia profesional: COMERCIO Y MARKETING

Ciclo Formativo: GESTION DE VENTAS Y ESPACIOS COMERCIALES

Grado: Superior Duracién: 2000 horas Cédigo: COMS03
MODULOS PROFESIONALES
Duracién . . Curso 1° Curso 2°
Equivalencias
del 1
. en créditos
curriculo (horas (horas
- L ECTS
St g Denominacion (horas) semanales) | semanales)

0623 Gestién econémica y financiera de la empresa 240 13 7
0930 Politicas de marketing 215 13 6
0931 Marketing digital 215 12 6
1010 Investigacién comercial 130 9 4
CMO-A-0623 | Médulo profesional optativo: Ampliacién de Gestién 50 -

econdmica y financiera de la empresa
0179 Inglés profesional (GS) 50 5 2
1709 Itinerario personal para la empleabilidad | 100 5 3
0625 Logistica de almacenamiento 140 8 4
0626 Logistica de aprovisionamiento 160 7 5
0926 Escaparatismo y disefio de espacios comerciales 80
0927 Gestion de productos y promaociones en el punto 90 6

de venta
0928 Organizacion de equipos de ventas 90 6 3
0929 Técnicas de venta y negociacion 170 8 5
1710 Itinerario personal para la empleabilidad II 70 5
1665 Digitalizacion aplicada a los sectores productivos 30 3 1

(GS)
1708 Sostenibilidad aplicada al sistema productivo 30 3 1
CMO-A-0625 | Mddulo profesional optativo: Ampliacion de 90 5 3

Logistica de almacenamiento
0932 Proyecto intermodular de gestion de ventas y 50 5

espacios comerciales

HORAS TOTALES 2000 30 30

Para poder obtener el titulo correspondiente, los alumnos deberan completar una fase de
formacién en empresa (FFE) con caracter presencial y una duracion de 500h. Podran quedar
exentos de dicha fase quienes acrediten una experiencia laboral que se corresponda con los
estudios profesionales cursados.



